
Formation Continue - Séminaire de Formation - Gestion de Projet - Recrutement 
Diagnostic Organisationnel - Conseils et Etudes Coaching - Conduite de changement 
  

 
 
 

Nous sommes présents à : 
Abidjan, Yamoussoukro, Bouaké, Korhogo, Daloa, 
Duékoué, Man, San-Pédro, Abengourou 

Mail : info@emergencesgroupe.com 
Site internet : www.emergencesgroupe.com 
Contacts : 27 23 48 90 16 / 07 49 10 10 52 / 07 08 06 18 12 
Agréé par le FDFP (Fonds de Développement de la Formation Professionnelle)  

N°CC : 0417286 X  
N°RC : -B-446  

N° CNPS : 094 279 

Emergences Groupe 
La Formation au Pluriel 
Coach Sadia MANIGA 

CMV-23 

REDACTION DE PROPOSITION COMMERCIALE 
EFFICACE : CONCEVOIR UNE PROPOSITION 
COMMERCIALE VENDEUSE 

OBJECTIFS PEDAGOGIQUES : 
A l’issue de la formation, chaque participant devra mieux : 

• Déterminer les points clé d'une proposition commerciale efficace tant 
sur la forme que sur le fond 

• Déterminer une stratégie standard et spécifique pour gagner en 
efficacité dans la rédaction de votre offre 

• Rédiger avec efficacité une proposition commerciale pour atteindre 
sa cible 

CONTENU DU PROGRAMME DE LA FORMATION : 
• Définir une stratégie de rédaction d'une proposition commerciale 

 Capitaliser sur la rédaction d'une offre standard de proposition 
commerciale 

o Déterminer les éléments clés standardisés 
o Identifier les informations "vendeuses" 
o Capitaliser sur la forme de votre proposition commerciale 

 Brainstorming : standardiser son offre pour gagner en efficacité 

• Évaluer une stratégie spécifique pour chaque demande 
 Déterminer sa stratégie d'approche commerciale dans sa 

rédaction 
 Sélectionner le style approprié à son client et son profil 
 Rédaction d'une offre commerciale  

• Organiser le message et la structure de la proposition 
 Élaborer des informations ciblées : la liste de ses arguments 

commerciaux 
 Définir un plan structuré et logique dans la progression 
 Choisir ses titres et hiérarchiser les informations 

• Élaborer sa méthodologie rédactionnelle 
 Connaître les étapes de la proposition commerciale 
 Repérer ses axes d'amélioration 
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PUBLIC CIBLE : 
• Chargés de clientèles et commerciaux 
• Chefs de projet 
• Manager 

DUREE DE LA FORMATION :  
03 journées de 8 heures chacune 

ANIMATEUR : 
Consultant spécialiste 


